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Facilitar caminos

¢Cuantos universitarios
creativos fracasan por no sa-
berse mover en el mercado?
¢Cudantas empresas pierden
competitividad por falta de ca-
pacitacién? Con el objetivo de
favorecer la relacién entre la
academia y el &mbito empre-
sarial, la Facultad de Ingenieria
de la Universidad ORT lleva
adelante Vincular. A través de
diagnosticos y proyectos desa-
rrollados por profesionales de
la institucién, Vincular busca
fortalecer la industria nacional
y promover la insercion laboral
de sus egresados

Una de las areas de Vincular
es el Centro de Emprendi-
mientos Tecnolégicos (CET),
en el cual los estudiantes son
capacitados para insertarse en
el dmbito empresarial. En ge-
neral, se trata de jévenes em-
prendedores que carecen de
conocimientos de marketing o
de los aspectos legales necesa-
rios para desarrollar sus em-
prendimientos.

Un vinculo humanitario

En el CET fueron capacita-
dos los integrantes de la em-
presa de disefo El Studio. "El
ano pasado les planteamos
que la Asociacién Down del
Uruguay queria redisenar su
imagen. Era una organizacién
con un problema concreto.
Les preguntamos como crefan
que podian ayudar a resolver-
lo", dijo Enrique Topolanski,
coordinador de Vincular. Los
jévenes lo resolvieron de for-
ma satisfactoria para ambas
partes, redisenando laimagen
y el sitio web de la organiza-
cion.

Otro de lo servicios de Vin-
cular son los *proyectos de fin
de carrera”. Los estudiantes
del ultimo ano de la Facultad
de Ingenieria de la Universidad
ORT eligen entre una baterfa
de propuestas, presentadas
por distintas empresas, qué
proyecto desarrollar como tra-
bajo final. Guiados por un tu-
tor, aplican sus conocimientos
y responden a la demanda de
la empresa. Asi lo hizo en
2007 un grupo de alumnos
que desarroll6 para la empre-
sa Multilock un rastreador sa-
telital de moviles utilizando
Google Maps. Actualmente,

los jovenes trabajan en la em-
presa.

*La universidad, el gobierno
y la empresa son tres actores
cruciales para que un pais sea
pujante y crezca productiva-
mente. Sin embargo, dialogan

“mal porque manejan lengua-

jes diferentes. Para que fun-
cione este triangulo necesitas
catalizadores”, dijo Topolans-
ki. Una de las herramientas
para esta catalizacion es el sis-
tema de gestion de proyectos.
Una vez contactada la empre-
sa, un grupo de profesionales
de la ORT realiza un diagnésti-
co de sus necesidades, formu-
la un proyecto y busca fuentes
de financiamiento para ejecu-
tarlo con el menor costo posi-
ble para la empresa.

Sin dudarlo

.En 2006, Agustin Napoleo-
ne y tres estudiantes de inge-
nieria se presentaron a la pro-
puesta de la empresa Info-
corp. Esta buscaba una peque-
fia empresa que le brindara un
servicio de desarrollo de soft-
ware. Asi nacié Dvelop. "Info-
corp fue una empresa madri-
na: los apadriné para que
crearan su propia empresa.
Durante un afio trabajaron
bajo su certificacién y después
los contrataron. Hoy son una
empresa subsidiaria de Info-
corp que desarrolla software
para ellos y para otros clientes
deplaza”, explico Topolanski.
Recientemente, Dvelop fue
aprobada en la incubadora de
negocios "Ingenio, de la que
recibird soporte técnico, ase-
soramiento en su plan de ne-
gocios y la infraestructura ne-
cesaria para fortalecerse en el
mercado. "En vez de empezar
en un garaje, estamos empe-
zando en un lugar que tiene
forma de empresa: oficinas,
sala de reuniones y un montoén
de cosas que le da un caracter
formal®, dijo Napoleone,
quien agregd que a medida
que desarrollan nuevos pro-
yectos demuestran que “van

en el buen camino”. £

** Este articulo forma
parte de una nota mas
extensa publicada en
Universia
www.universia.edu.uy




